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5月初，连云港市委书记马士光在东海县
主持召开座谈会，专题听取穿戴甲产业发展情
况汇报并作指示，要求准确把握形势、紧紧抓
牢风口，加快推动穿戴甲产业做大做强、高质
量发展，聚力打造更多地方特色富民产业。

5月 18日，连云港电商发展大会上，东
海县代县长封波直播中为东海穿戴甲代言，
向广大网友推介东海穿戴甲。

走进东海水晶城3号馆，很多门面都在
忙着装修，这里即将被打造成为全国最大的
穿戴甲展销中心，不少商家抢着进驻。

“以前我们对这个行业发展虽然有信
心，但始终不敢放开手脚，现在有政府支持，
我毫不犹豫就将店铺搬到水晶城。”黛瑞森
穿戴甲公司老总李轩说。

李轩也是东海最早从事穿戴甲行业的
人，去年他的公司实现销售上千万元，赚到
钱后，李轩开始穿戴甲发展的深层次思考。

李轩发现穿戴甲是个很好的载体，小小
的甲片上有无限的发挥空间，“我就想借助
穿戴甲，将中国文化在上面展现，让更多的
外国人了解，并利用穿戴甲去弘扬和传播我
们的传统文化。”

为了实现自己的梦想，李轩正与一些专
业人才进行合作，将中国传统文化元素在穿
戴甲上进行展现，“比如我们连云港本地的
西游文化，就很有特色，下一步，我就想把它
搬上穿戴甲”。

李轩在思考如何将文化植入穿戴甲，李
政则在思考行业未来的发展和定位。

“虽然我们东海去年卖了30亿的量，但
产值仅占全国总量的10%，我们希望利用3
年时间，将产值提高到50%以上，实现年销
售额超300亿元。”李政表示，他们正在引导
当地的企业朝着品牌化和中高端方向发展，
同时，正在不断优化和调整行业标准，计划6
月18日正式对外发布。“我们希望将穿戴甲
打造成另一张跟水晶齐名的名片，
让人只要提到穿戴
甲，就能立马想
到咱们东海。”

火遍北美的穿戴甲
产自苏北小城东海

东海，世界水晶之都。这座苏北小县城因水晶而享誉海内外。现在，这里的另一种产品开始吸引全球客户，它就是穿戴
甲。2023年，东海县成品手工穿戴甲全年产量突破1亿副，超过全国总产量的70%，成为全国最大的手工穿戴甲生产基地。

小小的穿戴甲，不仅俘获众多国外辣妈的心，还有国外明星花高价专门从东海定制，就连来中国参加《歌手2024》的美国
音乐圈顶流、获格莱美最佳流行男歌手提名的亚当·兰伯特，收到穿戴甲礼物后，也是格外惊喜。

小小穿戴甲是怎样走向海外的？近日，现代快报记者走进东海探寻答案。

现代快报/现代+记者王晓宇文/摄（部分图片由东海县穿戴甲协会提供）

最近，国内娱乐圈最火的节目当数《歌
手2024》。

节目邀请到“皇后乐队”的巡演主唱亚
当·兰伯特，直接将流量拉爆。

5月25日，即将回国的亚当·兰伯特收到
一份十分贴心的礼物，中国产的穿戴甲，亚
当·兰伯特十分惊喜，连连夸赞“These are
cool!（这些穿戴甲很酷！）”视频在小红书上
为穿戴甲直接拉了一波流量。

将穿戴甲作为礼物送人，或许很快将
引领潮流。这一点，江苏图婳美甲有限公
司总经理韩秋晨很有感触。

韩秋晨是90后，大学毕业后，做过贸易，
搞过金融，后来回到家乡东海做石英生意。
今年4月，他注册了穿戴甲品牌图婳，开始进
入穿戴甲行业。韩秋晨不想做批发，想打造
一个有影响力的高端穿戴甲品牌。

这一想法和做法，在入行一个多月，就
为韩秋晨带来了两个大的订单，这两单生
意也让他对穿戴甲行业的潜力惊讶不已。

得知韩秋晨开始销售穿戴甲，他在美
国做电商的朋友迅速联系他订了一批货，
这批货将作为拉斯维加斯某娱乐场所的定
制伴手礼送给客户。

不久前，有人联系韩秋晨，专门订了一
款价值3万元人民币的穿戴甲，客户是一名
澳大利亚的明星，这让韩秋晨都没有想到，

“穿戴甲价格一般从几元到几千元不等，这
么贵的确实不多，这个明星款很贵，是因为
上面镶了一些宝石。”

明星的青睐也令从业者们信心倍增。
穿戴甲不仅款式多，而且佩戴起来很方便，
就像穿衣服一样可以随时穿卸。卸下来的
美甲片还能重复利用，方便携带并且收纳

简单，一副好的穿戴甲，戴上几次甚至十几
次都能完好如初。

最近一两年，一些网友发现，在北美的
街头集市上，来自中国的穿戴甲以其款式
新颖、风格迭代迅速俘获大量女性的心，有
时摊位前甚至能看到祖孙三代一起在挑选
穿戴甲，很多人试过一次就被深深迷住。

小红书和抖音上，搜索关键词“穿戴甲+
北美”，就会跳出很多相关视频，其中不乏“实
体店卖爆断货”“营业至凌晨的纽约穿戴甲
店”“在北美新潮利润最大化的小品类穿戴
甲”等，可见穿戴甲在当地的火爆程度。

而深受北美辣妈和辣妹们喜欢的穿戴
甲，大多产自遥远的江苏东海。从事水晶
行业多年的东海人，在跨境电商的加持下，
不仅将穿戴甲卖到北美，还出口至欧洲、中
东、东南亚等海外市场。

要说东海人是怎么想到从事穿戴甲这
个行业的，得从2012年说起。

当年，东海的水晶从业者接到一些来
自义乌客商的订单，对方需要的水晶制品
并不起眼，当时大家只管卖钱，并不关心这
些东西的用途。

后来，在一次次的供货中，大家才发现
卖出去的水晶制品被制作成一种叫穿戴甲
的东西。当时义乌生产的穿戴甲都是机械

甲，全部由机器制作，工艺相对简单，产品
比较单一，但产品深受海外市场的欢迎，因
为穿戴甲改变了很多喜欢做美甲的女性的
习惯，过去需要花两个小时去做的美甲，有
了穿戴甲，五分钟就能搞定。

2019年，在给义乌客商供货7年后，东
海人开始摸索自己制作穿戴甲。“我们可以
利用做水晶的手艺，制作纯手工穿戴甲，应
该更受欢迎。”东海县穿戴甲协会秘书长李

政介绍，特别是随后的几年，义乌客户需求
变小，大家坚定了自己干的决心。

靠着得天独厚的优势，很多水晶行业
从业人员随即开辟出一条新赛道，穿戴甲
企业也如雨后春笋一般在东海迅速崛起。
数据显示，2023年，东海县穿戴甲产量突破
1亿副，占全国总产量的 70%，产值 30亿
元，东海一跃成为全国最大的穿戴甲生产
基地和市场。

在东海一家名叫晶诚美甲的超级工厂
内，老板钮扬康忙着接待一批又一批前来
拿货或者洽谈合作的客户，“这边是发往英
国的，那边是发往西欧的。”指着地上打包
好的一个个箱子，钮扬康说道。

晶诚美甲算是东海穿戴甲的头部企
业，去年销量超亿元，从业才4年的钮扬康
说，他也是在给义乌供货时，发现了穿戴甲
这个赚钱行业。如今，自己的企业在全国

各地有几十家合作伙伴，这些合作伙伴手
下大约有2000名工人为自己代工，一天就
能生产出4万副穿戴甲，有个合作伙伴一个
月就从他这里赚走170万元。

在东海，最早从事穿戴甲行业的
老板，大家赚得盆满钵满，有的人
靠卖穿戴甲开上了宾利，有的
人卖一年穿戴甲赚的钱赶
上过去十年所赚，入行穿

戴甲的人也随之增多。据介绍，目前，东海
有穿戴甲企业 200 多家，从业人员 5万多
人，1 天就能生
产出 40 万
副穿戴甲。

代县长开直播代言从业仅一个多月，连接两个大单
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