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盐城“榴园E墅”改善房被追捧

“有房住”是基本，“住得好”才是美好生活的归
宿。

8月10日，位于盐城城西板块成熟片区的盐城
市城投集团2024年全新力作——城投·凤凰汇榴
园营销中心开放，并发出重磅信号：盐城房产未来
可期，将下大力气建设“改善型好房子”！

“改善型住房的核心是满足购房者对于居住环
境和生活品质的更高追求。”谈及城投·凤凰汇榴园
项目，近日，江苏省房地产商会副会长陈洪博士在
接受现代快报记者采访时表示，该楼盘地段好、地
区资源富集、住房品质高，隐私、舒适度、安全性强。

通讯员 孙前龙 现代快报/现代+记者 姜振军
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改善时代，人居产品的迭代，“园”
来早已大不同。

现代快报记者观察注意到，城投·
凤凰汇榴园项目此次主推的 E 墅产
品，营销中心一经开放，就吸引了众多
改善置业群体的高度关注，仅开放后
的前三天就登记了逾百组来访。那
么，此次颇受改善市场青睐的榴园 E
墅究竟有何大不同？

榴园南区地块整体设计上采用纯E
墅低密排布，产品定位面向高端改善的
细分市场，户型面积段约210-365平方
米，目标客群以纯改善目的为主，十分
纯粹。由于整体墅区的规划设计人口
居住密度更小，业主舒适度体验自然也
更高。

在探访中，记者遇到正在榴园南区

E墅看房的宋娟女士，目前居住在盐城
某高层小区，其透露：“高层住宅小区
刚入住的时候还好，但时间一久，随着
入住业主日渐增多，每次等候电梯时
间逐渐变长。且数年下来，小区公共
部位已出现大量老旧破损，异味显
现。与此同时，户型产品的老旧设计，
也已不能满足全家最新的实际生活需
求。”换房，自然而然就列入了她的计
划。在接近一年的看房过程中，宋娟
也逐渐结识了不少有同样想法的改善
群体。大家也深感在目前盐城新房市
场，像榴园南区这样的纯低密墅区地
块，倍受关注。

纵览目前盐城新房市场，榴园南区
E墅纯低密地块，独树一帜。“榴”心归
处，改善客群在这里因“园”际会！

“独具匠心，立意高远。”这是榴园E
墅在户型产品顶层设计上给记者的第
一印象。

城投·凤凰汇榴园项目设计有关负
责人介绍，榴园对E墅产品进行深挖和
升级改造，使得能够满足更多人的居住
需求。在项目立意上，将传统东方气韵
融入新时代的文化基调，体现全新的时
代特征，展现一种精神文化和物质场域
的交流。在产品打造上，采用独特创意
设计，大面宽、短进深户型布置，每层两
户，顶楼复式。每栋楼合计仅10户，专
门配备了 10部私属电梯，每户独立使
用。并为每一户业主都配备了独立车
位、地下室内空间、地上会客厅和独家
私享庭院。

“在榴园E墅，家——不再只是房间
的简单排列组合，而是一个更具情感交
流的生活空间。”谈及兴奋处，该负责人
还特别强调，“E墅每部电梯都是单户独
立使用的，连通了地下、一楼以及居住
层，严格采用‘单梯单户’专用模式，区
别于普通的一梯多用型住宅，完全做到
了每一户业主的私梯专用，确保每位的
业主日常私享体验。”

通过参观榴园E墅样板房，现代快
报记者注意到，E墅还在一方天地里巧
妙点缀亮点空间，提升业主的生活品
位与情趣。在负一层和一层增加娱
乐、休憩一体化的多功能空间，提升品
质生活的沉浸式体验感。在三层巧妙
利用电梯顶层空间，增加储藏收纳功
能，拓展空间利用率。开阔雅堂宽厅

方正格局，中西厨分离，合理划分，增
加餐厅舒适度，功能更人性化。奢阔
主卧套房格局，超大景观面赏景阳台，
在这里“榴”住美好时光，自成一方天
地。

区别于此前盐城楼市曾陆续流行的
传统别墅、大平层等产品，E墅产品的整
体均衡优势更加突出。换言之，“别墅
有的E墅都有，E墅有的别墅没有”，E
墅是可以满足业主对家所有想象的房
子。有一位参观过榴园E墅示范区的改
善客户，曾这样总结概括道：“E墅可以
说是每户都有私属电梯、停车位、候梯
厅、地下室、一楼会客厅、院子、大平层
的多层住宅，既满足了‘顶天立地’的墅
居生活，也如同大平层将生活功能区扁
平化，还拥有独特的私享电梯、私密空
间属性，可以说是‘一步到位’的产品”。

在盐城经营一家装饰装修公司的
90后茆文杰，这半年一直在考虑自身的
改善换房大事。作为一名行业相关的
专业人士，茆文杰此前实地参观过不少
别墅或大平层项目，并有自己的独特见
解。在他看来，榴园E墅在户型产品设
计上，无论是功能性、空间性以及私密
性，巧妙地在别墅和大平层之间做到了
合二为一的美学平衡。亲身体验过榴
园E墅的示范区后，表示终于找到了完
全满足他梦寐以求的产品了。

“世间碌碌，阅尽繁华。得一方不被
打扰的私域天地，更显弥足珍贵。选择
榴园的 E 墅空间，让一切皆‘榴’有余
地！”茆文杰感慨道。

“价值，是房地产置业永恒的关注话题之
一。”陈洪博士向现代快报记者解释道，一方
面，住宅社区的居住人口密度与公区损耗，
有一定紧密联系。榴园南区地块合计仅70
户，产品供应量少。户型面积定位较大，目
标客群高端纯粹，仅面向改善型置业群体。
未来墅区总体入住人口有限，既能减少流入
二手市场数量，亦能确保公区品质维护。独
特的“独享私梯”设计，对电梯使用寿命的延
长也大有裨益。

另一方面，榴园E墅配置米白色和灰色
配色的铝板一体板立面，确保品质恒久，经
得起“榴”光岁月雕琢。墅区纯人车分流设
计，既能改善小区路面养护，同时也增加了
更多的景观绿化面积。此外，市城投国企高
端物业的保驾护航，墅区会所、业主中心、老
年活动中心、幼儿托管中心等各类配套的加
持，更为榴园E墅作为全龄段社区和传世大
宅锚定价值基石。

盐城市营销策划行业协会房地产研究员
陈爱国，有近三十年的房地产营销操盘经
验，对近年来房地产市场的周期轮动、产品
迭代和演进方向等也颇具研究。他告诉现代
快报记者：“楼市逐步进入调整周期，产品价
值走向两极分化显著。而像榴园E墅这样的
低密改善产品，强者恒强。”其表示，“资产整
合、低密改善”是接下来行业迭代的大势所
趋，榴园完全契合了未来改善置业的特点和
潮流。

“‘榴’光异彩，‘园’来不同。位于城西主
干道东进路的城投·凤凰汇榴园营销中心现已
开放，榴园E墅这一划时代的产品必将给盐城
楼市带来全新体验。让我们拭目以待，共赴这
一场盐城改善型住宅的饕餮盛宴。”记者探访
感言。
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