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压力下的 IPO，古茗难逃“上市
即破发”

据港交所相关信息显示，古茗全球发售
1.8亿股，香港发售7930万股，国际占1亿股。

古茗的上市之路并非一帆风顺。古茗曾
于2024年1月首次向港交所递交招股书，6个
月的有效期内未获中证监批出备案通知书。
2024年 12月9日，古茗终于获得中国证监会
境外发行上市备案通知书，并于同年12月15
日更新港股招股书。随后在2025年1月通过
港交所聆讯，在2月12日上市，成为“蛇年第
一股”。在此之前，奈雪的茶和茶百道两家新
茶饮企业，分别于2021年6月30日和2024年
4月23日成功在港交所上市。

值得一提的是，奈雪的茶及茶百道两股纷
纷“上市即破发”。2021年上市的奈雪的茶，
首日开盘18.86港元，一日跌去13.54%。2023
年 4月底挂牌的茶百道，以15.2港元开盘，首
日收盘就落得近27%跌幅，次日再收跌近一
成，即两日市值蒸发近四成。同样，古茗在上
市首日也没能打破茶饮破发“魔咒”，收盘跌
至9.3港元，较发行价9.94港元跌了6.44%，次
日续跌1.51%。

茶饮市场的热度逐渐走低，上市茶饮募集
资金规模也是一家不如一家。古茗所得款项
总额为18.1 亿港元，分别低于奈雪的茶及茶
百道的50.9亿港元、25.9亿港元。

据古茗透露，上市后经营战略重心主要聚
焦三方面：产品创新上，计划每年推出超百款
新品，研发投入占比提升至2.6%，强化鲜果茶
细分领域优势；国际化布局上，依托港股平台
探索东南亚市场，复制下沉市场成功经验；股
东回报上，上市前夕派发17.4亿元股息，并承
诺2025年再派超20亿元特别股息，增强投资
者信心。

新茶饮“卷向”港股，行业掀起
资本热潮

继古茗登陆港股，蜜雪冰城2月 14日通
过上市聆讯，也将登陆港交所主板上市。此

外，沪上阿姨通过中国证监会IPO备案，意味
着拿到在港交所上市的“通行证”，可以继续
推进后续的聆讯、公开招股等上市环节。

早在2022年9月蜜雪冰城就递交上市申
请，原本是筹备在深交所主板上市，2024年1
月2日却转战港股，7月招股书失效。2025年
1月1日，再向港交所递交招股书，并于1月7
日获中国证监会境外上市备案通知书，2月14
日通过上市聆讯。

蜜雪冰城更新的招股书显示，截至2024
年12月31日，公司拥有46479家门店。2024
年，公司门店网络共实现饮品出杯量约90亿
杯，终端零售额约 583 亿元，分别同比增长
21.9%及 21.7%。按照截至2024年 9月 30日
的门店数量，蜜雪冰城现已成为全球最大的
现制饮品企业。

早在1月7日，证监会国际合作司发布公
示称，蜜雪冰城拟在境外发行上市及境内未
上市股份“全流通”已经获得备案。蜜雪冰城
预计在境外发行7305.8 万股上市普通股，同
时，其12名股东计划将持有的1.31亿股境内
未上市股份转为境外上市股份，这些股票都
将在港交所上市流通。

国信证券分析师表示，蜜雪冰城目前是国
内门店数最多、GMV最大的现制饮品绝对龙
头。据灼识咨询报告，2023 年，中国每售出
10 杯现制柠檬水中有超过 8 杯来自蜜雪冰

城，中国每售出10支现制冰淇淋中有超过3
支来自蜜雪冰城，每售出10杯珍珠奶茶中有
超过3杯来自蜜雪冰城。

目前，排队上市的还有沪上阿姨。沪上阿
姨2024年 2月 14日首次向港交所递交招股
书，8月招股书失效。同年12月27日，沪上阿
姨再次更新招股书，全力冲刺资本市场。
2025年 1月10日，沪上阿姨通过中国证监会
IPO备案，可以继续推进后续的聆讯、公开招
股等上市环节，离港交所上市只差临门一脚。

除了蜜雪冰城、古茗，霸王茶姬也传出赴
美上市消息，茶颜悦色放弃港股转战美国
IPO……对于品牌而言，上市意味着资金、市
场影响力和竞争力的大幅提升。

记者在南京实地走访发现，某购物中心周
边临街遍布多家新茶饮品牌。灼识咨询报告
称，在按商圈人口规模、交通设施、经营规模
等因素排名的中国十大商圈中，每个商圈一
公里范围内约有50家新式茶饮；在按销售额
排名的中国十大购物中心中，平均每个购物
中心内有10家新式茶饮。

对于现制茶饮行业新一轮上市潮的重启，
华福证券研究所所长助理、大消费组长刘畅
表示，茶饮行业要备足子弹，为未来发展做好
充足准备。此外，这些茶饮企业大多经过多
轮融资，背后站着很多PE/VC（私募股权与风
险投资机构），上市也是绕不开的一条路。

我叫秦颖，辽宁人，自从来南京跑滴
滴，一转眼，已连续 5 年春节假期奔波在
路上。开车是我热爱的生活和赖以谋生
的职业，让每一位乘客安全顺畅出行是
我义不容辞的责任。

父母年纪大了，身体不好，如何既能
挣到钱又能照顾到父母？跑网约车是最
适合我的工作。2020 年，我考到了网络
预约出租汽车驾驶员证，成了一名专职
滴滴司机。以前在乡村的从业经历和咱
东北人骨子里的乐观坚韧，让我很快找
到了自己的位置。我加入了滴滴红梅车

队，成了金陵号专列网约四队的车队长。
春节假期，大家都回老家过年，路上

的网约车司机少了一大半。平台通过完
单奖、单单奖、发红包，鼓励部分驾驶员
留在南京多上路接单。为了响应平台号
召，我们家实行了“反向过年”：儿子趁寒
假来南京看我，我留在南京继续出车。

为了抽出时间照顾父母，我每天凌
晨 4 点就起来跑车，这个时段虽然订单
少，但不堵车跑得快。在我租住的淳化
街边，经常会有到高铁南京南站的订
单。待跑完车站，我再往卡子门附近走，

运气好的话，还能接到个往机场的订
单。快到中午了，我就打个顺路单，回家
看看父母孩子。等他们吃过饭，我再出
门继续接单。

从开始跑车，我就给自己定了个目
标，对订单“来者不拒”，这种乐观松弛的
心态也传达到了乘客身上。

春节期间，来南京旅游的乘客占了
多数，经常会遇到对景点不熟悉、游览
线路不合理的乘客。这时，我就“兼职”
当起了导游，“打车最好到牛首山东门，
下来步行距离短。”“从夫子庙到老门东

不用打车，步行几百米就到了。”“到中
山陵玩，最好坐地铁，那里面路堵不好
打车。”一路聊下来，我这个热心的“东
北大姐”，成了不少游客心目中的“南京
旅游推荐官”。

南京以博爱和友善的怀抱接纳了
我，让我有了谋生之职、尽孝双亲，成为
我们挚爱的“第二故乡”，我也会将这种
温暖与力量传达到乘客身上。
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东北大姐在南京跑滴滴

乐观松弛，一路生花
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蜜雪冰城“冲关”
沪上阿姨“抢滩”
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近年来，国内新茶饮市场风云
再起，众多品牌纷纷瞄准资本市
场，“内卷”从规模比拼蔓延到了
赴港上市的竞速。奈雪的茶、茶
百道、古茗、蜜雪冰城、沪上阿姨
……一个个熟悉的新茶饮品牌，
通过上市筹集资金，试图在资本
市场上分一杯羹。

2月 18 日，现代快报记者了
解到，继奈雪的茶和茶百道之后，
古茗控股有限公司（以下简称“古
茗”）于2月12日在香港交易所挂
牌上市，成为“新茶饮第三股”。
与此同时，蜜雪冰城股份有限公
司（以下简称“蜜雪冰城”）于2月
14日通过上市聆讯，即将登陆港
交所主板。此外，沪上阿姨通过
中国证监会 IPO备案，意味着获
得在港交所上市的“通行证”。
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新茶饮扎堆港股

蜜雪冰城、沪上阿姨、喜茶…… 南京街头的新茶饮品牌


