
读者热线：

2025.6.12 星期四责编：张旻 美编：陈恩武

理 财 点 亮 生 活

财富
无锡交行三举措推进存款保险惠民宣传

筑牢金融安全屏障，守护群众钱袋子

租赁信息
江苏银行无锡分行将对下列

房屋进行对外租赁，现将有关事
项告知如下：

一、房屋坐落地点：
1. 无锡市滨湖区吴塘村山庄

里58号房屋，建筑面积345.19平
方米。

2. 无锡市滨湖区吴塘村山庄
里68号房屋，建筑面积154.41平

方米。
二、即日起接受咨询、安排看

房。
三、咨询地点：无锡市金融七

街18号。
四 、咨 询 电 话 ：0510-

82305732，钱先生。
江苏银行无锡分行
2025年6月12日

2025 年 5月，一位 80多岁的
客户颤巍巍地走进招商银行无锡
分行某支行网点，连连表示“要赶
紧汇款”“汇款过去了那边才能发
货过来”“定金我都已经付啦”。
客户满怀期待和憧憬，殊不知自
己正站在骗局边缘，几乎要坠入
陷阱。

原来不久前，该客户加入了一
个养生微信群，一名自称“×教
授”的人经常在群中以做健康科
普的名义开展直播演讲，其助教王
某更是卖力宣传，声称很多朋友想
要拿到补贴名额，而×教授正努力
给大家“向厂商申请名额”。在对
方的大力煽动下，该客户也动了心
思，没有告知家人，悄悄联系王某
下单购买中药，并已在线上支付了
2500元定金，现在又赶到银行网点
来支付2万元尾款。

听完客户的描述，柜员小洪瞬
间警觉起来——八旬老人、微信养
生群、高价药品……这些描述在她
脑海中迅速拼凑成一个关键词

——电信诈骗，于是她立刻将情况
告知网点主管。

网点黄主管通过手机检索相
关信息，一个类似案例映入眼帘：
某八旬老人，也是加入了一个微
信群消费买药，买来的药品没有
说明书、没有任何质量保障，是典
型的“三无产品”。看到这里，黄
主管立即联系了相关部门。

十分钟后，两名警官赶到网
点，在了解基本情况后，他们对客
户进行了反诈宣传，同时删除了
客户手机中相关人员的联络信
息，阻止客户继续汇款，并将客户
带回派出所了解详细情况。

招商银行无锡分行秉持高度
的责任感与使命感，不断加强员
工培训，为广大客户筑牢反诈防
线，牢牢守护客户“钱袋子”。

为切实提升社会公众对存款
保险的认知，交通银行无锡分行积
极践行金融机构社会责任，于
2025年 5月以线上+线下联动、传
统+创新融合的模式，开展形式多
样、覆盖广泛的存款保险宣传活
动，将为民办实事贯穿活动全程，
全力守护群众“钱袋子”安全。

线上破圈：数字矩阵
织密存保知识普惠网

交通银行无锡分行创新运用
数字化手段，通过三大核心举措打
造线上宣传“强引擎”：一是精准触
达百万用户，服务便民。采用点对
点消息盒子群发的方式，向210多
万手机银行客户精准推送存款保
险知识，以高频次、广覆盖的触达模
式，切实让便捷金融知识服务走进
千家万户；二是空中连线权威发声，
答疑利民。在无锡新闻广播电台晚
高峰黄金时段开展《存款保险有条
例 银行存款受保障》主题空中连
线。分行消保专员对存款保险的保
障范围、偿付机制等群众关切问题
进行专业解读，累计触达听众约9.5
万人次；三是新媒体矩阵多元传播，
宣传惠民。在地方权威媒体“无锡
博报”发布原创长图《存款保险让存
款更安全》，同步在交行无锡分行
官方微信公众号、“金匮学苑”等平
台推送知识问答、原创宣传作品及
活动报道，累计阅读量超6000次。

线下扎根：多维联动
打造沉浸宣传生态圈

活动期间，无锡分行各网点统

一部署，通过网点电子屏滚动播放
存款保险海报、视频，摆放宣传折
页，为到店客户提供便捷学习渠
道。同时，积极组织员工走进社
区、企业、校园，开展面对面教育宣
传，把金融知识送到群众身边。

在社区，芦庄支行借助老博会
公益平台开展“存保无忧 交银同
行”活动，重点面向老年群体和新市
民普及存款保险知识；江阴华西支
行以“存款有保障 银发更安心”为主
题，通过案例解析与现场答疑，消
除老年居民对存款安全的担忧。

在企业，经开支行走进某半导
体企业，通过发放折页、现场教育
宣传等形式，为企业员工搭建金融
知识课堂；江阴周庄支行深入某热
电工程项目部，以“零距离”金融教
育宣传为务工人员讲解存款保险
保障机制，增强其存款信心。

在校园，新区支行联合江南大

学，借协办该校气排球运动会的契
机，开展存款保险制度宣传活动。
此外，宜兴东山、和桥、张渚等支行
以及城北支行也纷纷走进企业、广
场，推动存款保险知识“进万家”。

长效固本：机制赋能
筑牢金融安全防护墙

十年风雨兼程，存款保险制度
始终为存款人保驾护航。参加存
款保险的金融机构缴纳保费，存款
人无须额外付费，本金和利息均受
保护。交通银行无锡分行将持续
深化“线上+线下”协同宣传模式，
创新内容形式、拓宽服务边界，推
动金融知识普及常态化，切实提升
公众金融素养，为构建安全稳定的
金融环境贡献交行力量。

无锡分行

“6·18”支付活动多重优惠来了
中国光大银行打造消费新体验

今年以来，中国光大银行相继
推出一系列促消费、惠民生举措，
积极助力提振消费。围绕“6·18”消
费节点，即日起至 2025 年 6月 18
日，光大借记卡推出多项优惠活动，
切实提升消费者获得感和满意度。

针对支付宝消费场景，光大银
行借记卡用户在线上消费或线下实
体店到店付款，通过支付宝选择光
大银行借记卡付款，单笔满10元有
机会享受0.5~6.18元立减优惠。同

时，用户在天猫、淘宝等参与国家补
贴活动时，通过支付宝使用光大银
行借记卡付款有机会领取5元立减
金，助力消费者畅享美好生活。

除此之外，光大银行还推出
“超值绑”系列活动，用户首次通过
光大银行App 绑定光大借记卡、
光大信用卡或开通电子账户，有机
会抽取最高188元微信立减金；首
次在微信、支付宝、美团、京东、抖
音、拼多多平台完成光大银行借记

卡绑定，有机会获取总价值 24元
微信立减金。

聚焦银发客群消费领域，光大
银行推出“芳华生活家”活动，60岁
及以上特邀用户通过支付宝使用
光大银行借记卡付款，单笔消费满
100元可享受最高100元随机立减
优惠。

近日，无锡市首张加载外国人
工作许可证的社会保障卡在工行
无锡长江北路支行发行，并同步签
发电子社保卡，这标志着外国人工
作许可证与社会保障卡“证卡融合
集成”工作在无锡全面落地实施。

为了支持人社部门实施外国人
工作许可证与社会保障卡融合集成
政策，工行无锡分行积极开展外国
人工作许可证的测试验证，并根据
无锡市外籍人才分布特点，将外国
人工作许可证的制卡网点设在毗邻
无锡高新人才市场的长江北路支
行。由于外国人工作许可证的发
放流程比普通社保卡更复杂，该行

多次组织支行工作人员进行相关
业务培训，提升业务操作熟练度。

工行社保卡集成了就医购药、
刷卡消费等功能，并且由于工行网
点众多，在全国都可以便捷使用。
而外国人工作许可证集成了工作
许可信息查询和社会保障卡办事
凭证、支付结算、资金发放等功能，
对于外籍人才使用更为便利。“我
非常荣幸能够成为无锡市首位领
取‘证卡合一’实体社会保障卡的
外国人。原来需要随身携带工作
许可证、护照、银行卡等多张证卡，
现在只要这一张卡就能搞定就医
购药、乘公交地铁、刷卡消费，在电

子社保卡上还可以查询办理多项
业务。”近日，来自凯美凯科技（无
锡）有限公司的某外国专家在工行
无锡长江北路支行，成功领取全市
首张“证卡合一”实体卡。

目前，首次来锡或已在锡工作
的外国人持本人有效身份证件（外
国人永久居留证或护照），可到工
行无锡分行长江北路支行，办理

“证卡融合”社保卡的申领，立等可
取，并可同步签发电子社保卡。

工作许可+社保，一卡多能

无锡发出首张外国人融合集成社保卡

工行无锡新吴支行“园区+”行动赋能园区高质量发展

创新产品精准服务，助力企业加速跑

无锡分行

警银联手为老人守住2万元养老钱

2025 年以来，工行无锡新吴
支行积极响应上级行战略部署，以

“园区+”行动深耕园区企业，持续
加大对产业园区的金融支持力度，
为地方经济高质量发展注入强劲
动能。

深化战略合作，构建园区的特
色金融格局。该行积极与新安街
道某园区企业开展战略合作，围绕
智能制造、物联网等区域主导产
业，创新打造“基础+特色”金融服
务体系。通过搭建银政企三方协作
平台，整合产业发展政策与金融资
源配置，将金融服务嵌入园区管理
全流程。截至2025年5月末，园区
信贷合作客户超过16家，普惠贷款
累计投放金额超过2.8亿元，为园区
企业发展提供强有力的金融支撑。

创新金融产品，服务园区企业
的多元化需求。针对园区企业不
同发展阶段的金融需求，该行不断
创新金融产品和服务，推出“普惠结
算贷”“区域e贷”等特色信贷产品，
为企业提供差异化、个性化的金融
服务，提升服务效率，降低企业融资
成本。园区某物流有限公司在经营
回款受到影响时，该行仅用一周左
右的时间就为其发放“普惠结算
贷”300万元，为企业运转提供了
保障，跑出工行服务的“加速度”。

提升服务质效，打造园区金融

服务新标杆。该行在园区组建由
对公客户经理、产品专家组成的

“园区金融管家团队”，建立“线
上+线下”双轨服务机制。全年开
展银企对接会场，举办数字金融、
供应链融资等专题培训6次，覆盖
企业管理人员100余人次，帮助企
业了解金融政策，解决融资难题。

聚焦重点领域，助力园区产业
转型升级。该行以项目贷款为抓
手，助力园区产业转型升级。同时
加大对园区民营制造业、战略性新
兴产业、绿色低碳产业等领域的信
贷支持力度。该行通过多种方案
支持园区基础设施建设，为园区发
展提供坚实的金融保障。S公司为
园区内省级专精特新企业，且为政
府基金被投企业。该行通过走进园
区、开展产品沙龙，为企业投放
1000万元“专精特新贷”，在园区内
取得了良好的示范效应，为进一步
提升对园区企业的服务触达率。

下一步，工行无锡新吴支行将
继续深化“园区+”行动，不断创新
金融产品和服务，提升金融服务质
效，为园区企业发展提供更加优
质、高效的金融服务。 诸宏鑫

无锡交行存款保险惠民宣传活动


